Pour plus de contenu, connectez-vous !

Vente déclassée et seuil de
revente a perte

Remise fruits et légumes :https://www.interfel.com/wp-content/uploads/2019/02/guide-

des-bonnes-pratiques-en-matiere-de-prestations-de-services-16122015.pdf

Pour les fruits et Iégumes déclassés, ce qui est possible :

Prix unique au kilo (ex caisse de fruits et Iégumes abimés a 2€/kilo), possible si :
- on indique bien que les produits sont déclassés (plus catégorie 1 ou 2)
- on précise bien le prix et I'origine des produits

Vente par lot (lot dans un sac) possible si :
- on indique bien que les produits sont déclassés (plus catégorie 1 ou 2)
- on précise bien le prix et I'origine des produits

- les lots ne concernent que des produits suffisamment gros pour étre comptés (pas les petits fruits
type cerises ou les petits Iégumes type pommes de terre nouvelles)

- les lots ne dépassent pas 5 kgs
Remises sur les fruits et légumes, possibles si :

- on indique bien que les produits sont déclassés (plus catégorie 1 ou 2)
- on précise bien le prix et I'origine des produits

Attention, les flegs en remises sont pour les produits déclassés, mais toujours de bonne
qualité !

Lien nuage: https://nuage.grap.coop/s/FYQeQHRPJWBGIixB

Seuil de revente a pertes (SRP)


https://nuage.grap.coop/s/FYQeQHRPJWBGixB
https://www.interfel.com/wp-content/uploads/2019/02/guide-des-bonnes-pratiques-en-matiere-de-prestations-de-services-16122015.pdf
https://www.interfel.com/wp-content/uploads/2019/02/guide-des-bonnes-pratiques-en-matiere-de-prestations-de-services-16122015.pdf

Le seuil de revente a perte - ou prix d’achat effectif - représente la limite de prix en
dessous de laquelle un distributeur ne peut revendre un produit sous peine d’étre

sanctionné.

Il est défini par I'article L. 442-3 du code de commerce comme suit : "Le prix d’achat effectif est
le prix unitaire net figurant sur la facture d’achat, minoré du montant de I’ensemble des autres
avantages financiers consentis par le vendeur exprimé en pourcentage du prix unitaire net du
produit et majoré des taxes sur le chiffre d’affaires, des taxes spécifiques afférentes a cette

revente et du prix du transport".

Il y a une différence entre la revente a perte et la vente a perte. Le Seuil de Revente a

Pertes concerne I'activité de revente, et non la vente directe par un fabricant.

Il existe des exceptions ou le distributeur peut revendre en dessous du prix d’achat effectif :

guand la date de péremption d’un produit expire sous peu,

e lorsqu’un produit technique est obsolete ou démodé,

e pendant les soldes (elles sont définies par I'article L. 310-3 du code de commerce,
pour en savoir plus voir notre fiche sur les promotions et les soldes),

e si, dans une méme zone d’activité, un prix plus bas est Iégalement pratiqué pour
le méme produit,

e dans le cadre d'une cessation ou d’'un changement d’activité,

e lorsqu’on achete un produit a un certain prix, puis qu’on achéete le méme produit
moins cher, on peut alors revendre les produits anciennement stockés en se basant

sur le prix d’achat des produits moins chers nouvellement stockés.

Calcul du seuil de revente perte

Le prix d’achat effectif est calculé de la facon suivante :



https://www.legifrance.gouv.fr/affichCodeArticle.do?cidTexte=LEGITEXT000005634379&idArticle=LEGIARTI000006232304&dateTexte=&categorieLien=cid
https://www.legifrance.gouv.fr/affichCodeArticle.do?cidTexte=LEGITEXT000005634379&idArticle=LEGIARTI000024026851
https://www.inc-conso.fr/content/promotions-et-soldes-une-difference
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